INTERNATIONAL
CIVIL AVIATION
ORGANIZATION

A UN SPECIALIZED AGENCY




Cambio de nombre de la Direccidon de
Cooperacion Técnica (TCB) a
Direccion de Desarrollo de Capacidad
e Implementacion (CDI)
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Actividades de CDI

. Implementacion

. Entrenamiento

. Desarrollo de capacidades

. Movilizacion de recursos

. Eventos

. Servicios de informacion (data)



IMPLEMENTATION

Implementacion y compra de
equipamiento o
Construccion de obras de mfraestructu a'l‘
Acompanamiento en la aceptacion de *
equipamiento ]
Imp. de planes maestros de aviacion CIVI|
Imp. de planes de na\/egauon aerea
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Desarrollo continuo de competencias para mantenerse ‘
actualizados y liderar en un mundo que cambia

rapidamente. -
Capacitacion a los profesionales de la aviacion actuales y de
proxima generacion.

Portafolio de capacitacion, conectamos a una comunidad
internacional de estudiantes que enfrentan desafios
similares, promoviendo el intercambio de experiencias y
mejores practicas.



https://www.icao.int/training/Pages/default.aspx
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- Contratacion de personal nacional (técnico en todas las areas
de aviacion) e internacional (mspectores, controladores, etc.)

* Desarrollo de programas de capacitacion

* Planes maestros de aviacion civil a nivel nacional, planes

maestros de aeropuertos ;1
* Apoyo en implementar SARP ;
" » Preparacion de auditoria o Apoyo en incrementar la l

implementacion efectiva, subsanar los resultados de auditoria
' USOAP
e On the job training (OJT)




Principios de adquisiciones en la OACl como agencia de
las Naciones Unidas




Prestudy
“What?”

Initiate the
procurement project

Determine
requirements

Determine Bidders’ list

* Develop the
technical
specifications

*Establish budget

eDetermine the
optimum bidders’
list

El proceso de adquisiciones en la OACI

Preparation
“How?"”

Conduct the tender,
evaluate and select
the supplier

*Prepare the tender
and send it to bidders
* Organise the
possible site survey
* Conduct the
technical and
commercial
evaluations of
tenders

* Summarise the
evaluations and
select the supplier(s)

TG2

Prepare and
negotiate the
contract

Get the signature of
the Contract

*Build the overall
planning of the
project

*Prepare the
contract

* Circulate the
contract (country,
LEB, ...)
*Negotiate with
supplier

TG3

Get the FAT approval and
the equipement ready to

ship

*Arrange the down
payment

*\Write regret letters
*Review the SDD
*Review the FAT
procedures

=Attend FAT

*Check the shipment

TG4

Get the SAT
approval

*Check the
delivery
*Facilitate the
customs
clearances
*Review the SAT
procedures
sAttend SAT on
site

» Organize
progress review
meeting if needed

Organise the after
sale service

Close the file

*Finalize the
payment

*Specify the
warranty period
*Follow the claims
and their
resolution during
the warranty
period

s Assess customer
satisfaction




Participacion del usuario final

Fondos disponibles antes de realizar la compra: minimiza el
riesgo y precio

En varias etapas del proceso de contratacion (establecimiento
del requisito, proceso de licitacion, evaluacion y negociacion
contractual; gestion del proyecto);

Puede solicitar uno o mas pasos del proceso o la adquisicion
completa como llave en mano;

Siempre el dltimo en tomar decisiones



Meétodos de licitacion en la OACI

THRESHOLD < $100,000 >$100,000

METHOD REQUEST FOR SEALED TENDER

QUOTATION (RQ) (ST)

Todas las adquisiciones > $10 000 se anuncian en el tablén de anuncios de la OACI a
través de la Seccion PRO de la OACI en www.icao.int/procurement

Se solicita rendicion de cuentas, transparencia y auditabilidad en todas las etapas.

Tasa de gestion administrativa es del 7%, 10% y 13% segun la actividad.



Registro de proveedores

» Base de datos de la OACI de
mas de 3.000 proveedores
de equipos y/o servicios de
aviacion civil ;

» Los proveedores pueden
registrarse por su cuenta en

el sitio web de licitaciones
de la OACI

» Sin cuota de inscripcion

Requerimientos técnicos

Para asegurar

 Cumplimiento de los SARPS de Ia
OACI

e Seguridad Seguridad
* Mejor relacion calidad-precio

e Entrega oportuna de bienes/servicios
conformes


http://www.icao.int/procurement

Criterios de evaluacion
Los criterios de evaluacion se desarrollan al mismo tiempo que TS/TOR para garantizar que:

* |ainformacion necesaria para la evaluacion se solicita al proveedor;
e todos los requisitos estan cubiertos por la evaluacion;
* |os proveedores aprecian la importancia relativa de cada criterio;

* |os proveedores responden de una forma que coincida con |los criterios y métodos de

evaluacion;
Basado en los criterios de evaluacion de

la TS/TOR :
e Bjenes:

* transparencia.

Tres tipos y orden de los criterios de evaluacién
e formales (APRUEBA/FALLA)
e técnicos (Si/No o Puntuacion)

v’ Oferta que cumple técnicamente
al precio mas bajo

e Servicios :

 (Criterios comerciales L, : , .
v’ Puntuacion financiera y tecnica

general mas alta



Investigacidon de proveedores

La OACI se asegura que el proveedor tenga:

recursos financieros adecuados para ejecutar el contrato
cumpla con los Terminos y condiciones generales de la OACI
un historial de desempeno satisfactorio

la organizacion, la experiencia, los controles contables y operativos
necesarios, los seguros adecuados y las habilidades técnicas

la experiencia técnica, equipos, instalaciones y capacidad de produccion
necesarios
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Thank Youl!



